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Zum Jahreswechsel: Der Finanzcheck durch Ihren Berater

Gesundheit, Auto, Steuern ... selbstverstandlich wendet man sich dabei an den Schmied und nicht den Schmiedl. Naheliegend ist es, sich auch bei Geldthemen
eines professionellen und unabhangigen Beraters zu bedienen

Jahrlich im Herbst werden die Reifen
gewechselt und oft ein Wintercheck
beim Auto durchgefiihrt. Dafiir wird
im Regelfall die Werkstitte des Ver-
trauens beauftragt. Warum sich bei
einem mindestens ebenso wichtigen
Thema wie den eigenen Finanzen
nicht ebenfalls der Automatismus
des Jahreschecks etabliert hat, ist
nicht verstdndlich.

Idealer Zeitpunkt

Dabei wire der Jahreswechsel ein
idealer Zeitpunkt, die bestehenden
Finanz- und Vorsorgeprodukte einer
Uberpriifung auf Aktualitiit zu unter-
ziehen. Es haben sich moglicher-
weise die persdnlichen, familidren,
beruflichen oder privaten Gegeben-
heiten verdndert. Mit groer Wahr-
scheinlichkeit hat sich die Produkt-
welt weiterentwickelt. Bedingungen,
Deckungsinhalte, Zinsénderungen,

gesetzliche Rahmenbedingungen,
neue Anbieter, neue Losungsmog-
lichkeiten erfordern die eigenen Kre-
dite, Polizzen, Spar- und Anlage-
produkte auf weitere Sinnhaftigkeit,
mogliches Einsparungspotential
oder Verbesserungen zu tiberpriifen.

Wer dies nicht tut, verzichtet auf

seinen Vorteil.

Idealer Partner

Wie es bei juristischen Fragen Fach-
leute wie Notare und Rechtsanwiilte
gibt, wie bei steuerlichen Fragen der
Steuerberater und Wirtschaftstreu-
hénder fachkundig zur Seite steht, so
ist auch Thr gewerblicher Vermo-
gensberater der professionelle An-
sprechpartner bei Finanzierungs-,
Vorsorge- und Veranlagungsfragen.
Er checkt die aktuelle Situation mit-
tels aussagekriftigem Fragenkata-
log, priift die vorhandenen Produk-

te, die bestehenden Kredite, aber

auch alle Wertpapierdepots. Da dies
alles groBer Fachkenntnis und eines
durchaus beachtlichem Zeitaufwan-
des bedarf, macht es einfach Sinn,
dass diese Uberpriifung in professi-
onelle Hiinde gelegt wird.

Warum zu ihrem Berater?

Ihr gewerblicher Vermdgensberater
ist ein unabhiingiger, bestens aus-
gebildeter Spezialist mit profunder
Erfahrung. Der grofe Vorteil: Er arbei-
tet vollig frei von Banken, Versiche-
rungen und anderen Anbietern und
ist daher an keine Produkte gebun-
den. Mit Kennerblick hat er den ge-
samten Markt im Auge: Er vergleicht
unterschiedliche Angebote um ein
Paket zu schniiren, das exakt auf Thre
Bediirfnisse abgestimmt ist. Auf
Schwankungen und Verénderungen
kann er schnell und flexibel reagie-
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ren, damit IThre Finanz- und Vorsor-
geprodukte stets am Puls der Zeit
sind.

Unabhiingigkeit

In diesem Zusammenhang ist fiir das
Verstiindnis auch die Abgrenzung
zwischen den gewerblichen Vermo-
gensberatern und beispielsweise
Bankmitarbeitern wichtig.

Ein fundamentaler Unterschied ist
das Thema Unabhiingigkeit: Bank-
mitarbeiter fithlen sich (oder sind)
oft dazu verpflichtet, den Absatz der
hauseigenen Finanzprodukte zu er-
hohen, selbst wenn diese fiir den
Kunden weniger gut geeignet sind

. Hier steht Thnen der staatlich gepriifte gewerbliche Vermdgensberater zur Seite.

als fremde Finanzprodukte. Derarti-
ge Interessenskonflikte sind bei Th-
rem gewerblichen Vermogensberater
ausgeschlossen: Sie kénnen ohne
Vorbehalt genau das anbieten, was
sich fiir den personlichen Bedarf der
Kunden am besten eignet. Dazu ziih-
len etwa auch auslindische Invest-
mentfonds, die von inlidndischen
Banken oft nicht angeboten werden.
Und: Jedes Produkt hat die Kosten
des Vertriebes eingepreist. Dieser
Preis wird bei Banken genauso mit
Provisionen gestaltet wie bei ange-
stellten Mitarbeitern eines Produkt-
gebers oder bei Angeboten selb-
stindiger Vermogensberater.  red.

lhren niederdsterreichischen Finanzdienstleister
finden Sie auf www.noe-finanzdienstleister.at

Aktiv fiir die Kunden: Klausurtagung der Niederosterreichischen Finanzdienstleister

Gut geriistet im IT-Zeitalter

Strengere gesetzliche Auflagen schiitzen die Konsumenten. Fiir die Finanzdienstleistungsbranche bedeutet dies eine stetige Anpassung an immer neue Normen.
Die gewerblichen Vermdgensberater sind dafiir gut geriistet.

Die Klausurtagung der niederdster-
reichischen Finanzdienstleister fand
dieses Jahr in Langenlois statt. Dabei
kommen alljhrlich die Standesver-
treter (> Foto) zusammen. Denn in
turbulenten Zeiten auf den Finanz-
mirkten ist es notwendig, sich the-
h per at

% 5

nismen der Finanzmarktaufsicht
(FMA) sowie die aktuelle Stellung
der Lebensversicherung.

Alfred Fuchs von der FMA infor-
mierte iiber die Priifungsarten bei
Wertpapierfirmen und Wertpapier-

che: Als Einmalerlag, als Ansparform,
mit Risikoanteil, ohne Risikoanteil,
Auszahlung als Rente, Auszahlung
einmalig usw. Fiir den Konsumenten
bedeutet dies, sich vor einer Pro-
duktauswahl ausgiebig beraten zu
lassen.




